深圳嵊灿科技有限公司招聘信息

招聘岗位：（深圳/广州）
销售代表（微信O2O项目）

招商专员：（薪资2500----3500元+奖金+绩效+提成，提供住宿补贴）
【岗位职责】

1.  搜集与寻找客户资料，建立潜在客户档案。

2．日常进行电话开发及参与会议营销工作

3.  制定自己的销售计划，并进行客户订单跟进

4.  售后客户的有效维护与管理

【任职资格】

1、大专以上学历，电子商务，市场营销等相关专业；薪酬结构底薪+提层+奖金

2、普通话标准流利，良好的电话沟通技巧、有会销或电销工作经验者优先， ;

3、富有开拓精神和良好的团队合作意识，有很强的学习和沟通能力，良好的协调能力；

4、每年有出国旅游机会

售后客服支持/技术支持

岗位职责：

1、负责公司客户售后沟通，解答客户的问题。

2、负责客户独立商城后台运营维护，培训及解答客户相关问题

3、负责与其他电商客服的对接、新品上架的培训工作。

4、负责平台接入资料的审核、提交

4、上级交代的各项事宜。

任职资格：

1、有淘宝、天猫、京东等电子商务后台操作及客服工作经验，优秀应届毕业生亦可。

2、具有较强的协调能力、表达能力、能独立处理紧急问题。

3、良好的服务意识和较强的责任心，富有工作热情和团队意识。

4、了解互联网平台的相关操作流程。

团购O2O运营客服

岗位职责：

1、负责公司客户售后沟通，解答客户的问题。

2、负责团购运营，包括选品、平台对接、及盈利判断等。

3、与客户沟通，有效解答客户相关问题。

4、负责与其他电商客服的对接、新品上架的培训工作。

5、上级交代的各项事宜。

任职资格：

1、有美团、糯米团等团购电商运营及客服工作经验。

2、具有较强的协调能力、表达能力、能独立处理紧急问题。

3、良好的服务意识和较强的责任心，富有工作热情和团队意识。

4、了解互联网平台的相关操作流程。

兴和网络科技 （长沙）
商户拓展员 8人
工作内容：
1、 负责公司微信支付平台推广

2、 开辟新的客户，并协助区域负责人进行合作的谈判；

任职资格：

1、1年以上推广经验，具有一定的管理能力，互联网行业优；

2、有美团网、大众点评网等O2O企业商务拓展经验者优先

3、可独立完成中小型推广活动的策划与执行，有实体小店推广经验者优先；

4、具有较强的执行力和沟通协调能力，能吃苦，较强的抗压能力。

销售内勤1人
岗位职责：

1.针对已签订的商户合同、数据资料进行分类整理，分析运用                    

2.定期汇总拓展部门的商户拓展数量及进度，将异常汇报给上级及部门最高负责人  

3.监督拓展人员提交的商户信息资料是否完整，并负责与其他部门的对接工作       

4.定期整理商户拓展过程中相关问题，反馈至运营、技术等部门，追踪其解决方案     5.拟定拓展部商户信息资料提交规范流程，在上级指导下撰写常规市场执行方案    

6.协助上司处理部门其它的日常事务

任职要求：

1、性格活泼外向，学习能力强，形象气质佳，身高160CM以上

2、有1年以上文员、销售助理、销售支持等工作岗位经验                          

3、熟练使用world、exel、ppt等常用办公软件

商户运营专员8人
工作职责：

1、负责执行公司的各类营销活动，吸引粉丝关注

2、跟踪维护微信支付平台使用情况，促进微信支付交易

3、进行市场调研，挖掘分析消费者的使用习惯／情感和体验感受，提供分析数据

4、完成上级交付的其他工作内容。

任职资格：

1、大专以上学历，新闻传播或广告营销等相关专业优先考虑；

2、应届毕业生有丰富的兼职经验亦可

3、了解移动互联网运营相关工作流程；

4、有020企业运营经验优先

上海分公司

1：招商专员(20名）           
岗位职责：

制定自己的销售计划，并按计划拜访客户和开发新客户。  
2、每周一次电话或邮件发送邀请函及参与会销工作
3、对公司O2O项目招商与客户进行商务洽谈              
4、参与公司销售知识及产品知识的培训                  
任职资格                                         
1、男女不限，大专及以上学历
2、专业不限，市场营销或电子商务类专业优先
3、富有激情，热爱销售工作，善于表现和沟通，有很强的成功欲望，敢于挑战高薪

                                             

2：直销专员 （5名） 
1、 制定自己的销售计划，并按计划拜访客户，维护老客户和开发新客户。  
2、 对公司O2O项目招商与客户进行商务洽谈              
3、 参与公司销售知识及产品知识的培训    
4、 善于分析销售过程，善于挖掘客户需求；
任职资格                                          
1、男女不限，大专及以上学历 
2、富有激情，热爱销售工作，善于表现和沟通，有很强的成功欲望，敢于挑战高
人事招聘培训专员（1名）

1.根据人力资源规划，制定招聘计划；

2.定期了解公司各部门组织架构，了解各部门人员缺编需求，有针对性招聘  ；

3.按时完成上级交办的事物，定期向上级汇报工作。

4.员工定期培训

要求：

1.有过人事招聘或培训类的工作经验，至少半年以上；

2.要有一定的写作能力，会拟写招聘广告；

3.会操作word/excel等办公软件；

4.形象好、气质佳，亲和力强；

运营专员：
【岗位职责】
1、负责公司及代理商平台的管理，活动策划及日常运营；
2、实施营销策划方案，市场推广活动，广告方案等；
3、参与活动策划与执行、并跟进活动效果；
4、定期根据时下热点制定微信活动，进行创意文案创作；
【任职资格】
1、专科以上学历,新闻学、传播学、中文类相关专业;
2、有企业微信营销或第三方微信营销服务工作经验优先；
3、良好的理解和表达能力，善于沟通，良好的职业操守。
策划专员：
岗位职责：

1、通过运营数据结果/市场热点/用户需求等进行各种活动的策划，提升站点的活跃度和用户的满意度

2、负责活动操作执行，数据统计、监控及分析

3、拓展除公司现有站点的以外的资源推广，增加活动的曝光率

4、利用现有的推广资源，为活动造势、传播

任职资格：

1、对热点事件、新闻动态等信息敏感、把握能力强，能够及时组织相对应的活动；

2、良好的沟通能力和执行力；文案出众；热爱互联网，思维活跃，有钻研精神，

3、具备数据分析能力，针对每次开展的活动项目能进行有效的专项分析

4、灵活的事件应急、处理能力，对于活动中突发事件和用户投诉能进行妥善、变通的处理
市场专员/助理：
【岗位职责】
1、统计各区域每月、每季度销售目标，跟进完成进度
2、制定阶段销售激励活动
3、关于会议情况，跟进进度、收集数据、汇总报告
4、与各区域沟通关于销售规范的推动和监管情况
5、熟悉产品、具有商务谈判能力，接受出差
【任职资格】
1. 大专以上学历，有业务销售经验者优先；
2. 善于沟通及表达，市场拓展能力强，反应敏捷，具有亲和力；具备较强的市场分析、营销、推广能力和良好的人际沟通、协调能力，分析和解决问题的能力；
3. 工作积极主动，认真负责，做事有条理，有做过渠道销售，电话营销，能独立与客户与客户沟通，具备较强的学习能力和优秀的沟通能力及团队合作意识。
4. 能有强烈的事业心、责任心和积极的工作态度。（无1年以上销售业务经验者勿投）
平面设计：
【岗位职责】
1、负责公司形象展示宣传、产品图册设计、宣传册设计等平面类设计工作；
2、负责公司对外日常工作宣传及广告、产品、活动的平面设计。
【任职资格】
1、美术设计类专业，喜欢 IT行业广告工作；
2、精通Photoshop、AI等图形软件；
3、熟悉输出，印前制作，了解后期制作流程等印刷常识；
4、有深厚的美术功底，具有较强的审美和创意设计能力，整体布局能力和色彩感好，能清楚地表达设计理念，工作激情充沛；  
5、善于学习，责任心强，具有团队合作精神及良好的沟通能力，工作细致，能承受工作压力，富有责任心。
公司福利待遇：
加入我们后，您将享受到除了工资以外的福利： 
1) 各类保险五险（养老保险、医疗保险、生育保险、工伤保险、失业保险； 
2）提供具有市场竞争力的固定工资+全勤奖+服务奖金+绩效奖金+专项激励+长期激励，并根据公司发展和个人表现提供年度薪酬调整机会；
3) 法定节假日：享有国家规定的法定节假日、法定带薪、年假、事假、婚假、产假、陪产假、哺乳假 、带薪病假、丧假等假期； 
4) 团队活动：公司每月为当月生日员工举行派对、发放礼品以表祝福；享有年度团队建设经费及丰富多彩的员工娱乐活动、年度联欢会等；
5）晋升机制：公司设立良好的晋升机制并提供内部招聘的机会，半年一次高级职位竞选，商务主管、商务经理、客服主管、市场经理…… 

加入嵊灿的理由：
1、专业的培训机制，助你快速成长！
2、完善的内部晋升体系，广阔的职业发展空间！

3、 优质的客户群体，拓展自己的人脉！
4、完善福利体系，团聚活动、旅游机会，更多享受快乐人生！

这里是个蕴藏着成功奥秘的舞台，你将走在所有人前列，实现你的人生价值！

工作地址：深圳、广州、上海、长沙
公司名称：深圳嵊灿信息科技有限公司

地址：深圳市南山区高新科技园科研路9号比克科技大厦901-A（腾讯大厦旁边）

联系人：艾经理

联系方式：15013583773

公司网站：www.snsshop.cn
面试简历投递邮箱：alissa@snsshop.cn
